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I. Fantastische woningpresentatie

Een goede presentatie van jouw woning is ontzettend belang-
rijk. Het is de eerste indruk die een geinteresseerde van jouw
woning krijgt. De geinteresseerde wordt getriggerd door de
Unique Selling Points van jouw woning. Die heb ik natuurlijk
goed ik beeld laten brengen, door aanwezig te zijn bij de
fotosessie.
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2. Transparantie

Elke stap in het proces word je uitgelegd. N6g voordat
je de vraag kunt stellen of bedenken heb ik hem al
voor je beantwoord. Het gaat tenslotte om jouw huis
en daar wil je goed over geinformeerd blijven. Dit doe
ik onder andere door een groepswhatsapp. Zo kun je

snel en eenvoudig communiceren. @

3. Toegankelijk en open

Ik hou van duidelijkheid! Heerlijk toch om met een makelaar
te werken die zegt hoe ze erover denkt. Ik geef je de beste
adviezen en jouw suggesties zijn daarbij zeker welkom, een
echte teamplayer. Daar word je toch blij van!

4. Volledige ontzorging. Je huis
zorgeloos verkopen.

Wel zo prettig dat je meegenomen wordt in het gehele
verkoopproces! Fijn, dat zeker. Ik vertel op het juiste moment
wat jij kunt verwachten en welke acties er nodig zijn. “lk regel
het voor je”. Jij kunt je dan volledig concentreren op de

verhuizing en inrichting van je nieuwe woonplek.
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5. Bezichtigingen waar je “u” tegen
zegt!

Nee, ik doe niet aan bezichtigingen van 15 minuten. Voor de
kijkers van jouw woning leg ik de figuurlijke rode loper uit!
Door super goed op de hoogte te zijn van alle ins en outs

van jouw woning en de omgeving, zorg ik voor enthousiaste
kijkers. De koffie en thee staan klaar. Z6 benut ik alle verkoop-

kansen!

6. Tijd en aandacht

Ik geloof in méér tijd en aandacht voor jou en voor de kijkers
gedurende het gehele verkoopproces. Tijdens de bezichti-
gingen wordt een geinteresseerde met respect en aandacht
behandeld. De verkoopkansen worden op deze manier het
best benut. De dag na de bezichtigingen neem ik contact op
met de kijkers. Z6 krijg je een goede indruk hoe jouw woning
wordt ervaren. Een tweede bezichtiging is z6 gemaakt.

/. Teamwork

Verkopen doe je samen. Als opdrachtnemer vertaal ik jouw
wensen naar de realiteit en haalbaarheid. Daarom heb jij
gedurende het gehele verkoopproces inspraak. Daar word je
toch blij van!

8. Maar vooral heel veel plezier

De uitdagingen van de dag benader ik met een glimlach.

Ik hou ervan om in oplossingen te denken. Ik straal van trots-
heid dat ik jouw woning mag verkopen. En ik heb vertrouwen
in de gekozen verkoopstrategie. Daadkracht zit in mijn genen
en de passie voor de makelaardij levert mij telkens weer de
beste resultaten op. Hoe kun je daar nu niet blij van worden!
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Allereerst stellen we een doel:
Zoveel mogelijk geinteresseer-
den te vinden die juist jouw

woning het hoogst waarderen.

Denken als marketeer

De verkoop van de woning start ik met het
bepalen van de doelgroep en de USP’s van jouw
woning. Waar komt jouw koper vandaan en tot
welke doelgroep behoort de koper? Waarom is
jouw huis bijzonder en waarom zou een gein-
teresseerde(n) nu jouw woning moeten komen
bekijken. Alle verkoopactiviteiten die ik hierna

ontwikkel, doe ik op basis van de gekozen doel-

groep en de USP’s.

De verkoopstrategie

Je krijgt van mij inzicht in de vast te stellen
vraagprijs. Ik geef je advies en mijn visie op de
verkoopstrategie. Duizelen de termen “vraag-
prijs”, “bieden vanaf prijs” en “met of zonder
inschrijving” jou ook? Snap ik helemaal. Op
welke wijze de woning “te koop” komt te staan
bepalen wij samen. Ik geef je advies op basis van
jaren ervaring.

De presentatie van je huis

De presentatie van jouw woning is belangrijk
en daar wordt veel tijd en aandacht aan
besteed. Natuurlijk ben ik aanwezig bij de
fotoshoot. Ik geef je vooraf tips zodat je
goed bent voorbereid. Dat verdient jouw
woning! Deze super voorbereiding levert
de beste foto’s. De foto’s worden dan ook
met zorg gemaakt door een professionele
vastgoedfotografe. En ik ben aanwezig bij de
fotoshoot om de fotograaf te wijzen op de
USP’s.

De kracht van bewegend beeld mag je niet
onderschatten. De USP’s komen hierin goed
tot hun recht.

Deze tour plaats ik voor jou op Funda. De
geinteresseerde(n) kunnen alvast de woning
virtueel bekijken.

Standaard, nee daar doe ik niet aan.
Daarvoor moet je bij een traditionele
makelaar zijn. Een tekst met een twist, nét
even anders? Een aansprekende tekst maakt
het verschil en dat verschil is nou nét waar ik
het voor doe.

Past de bank en eettafel in de woning? Een
vraag die door potentieel kopers regelmatig
wordt gesteld. Een goede plattegrond met
afmeting is dan wel heel erg fijn. Klopt de
woonoppervlakte van jouw woning? Een
NEN2580 rapportage vertelt je dit snel, zodat
je hier achteraf geen problemen mee krijgt.



ledereen mag het weten

Jij bent akkoord met de presentatie van jouw
woning. Het is tijd om iedereen te laten weten
dat jouw woning te koop staat. Dat doe ik op

het juiste moment van de week. Ik ben heel
actief op Social Media. Jouw woning komt zeker
tot zijn recht op de Social Media kanalen. Zodra
jouw woning op Funda staat, komen de reacties
binnen. Spannend hoor!

Net voordat het huis online komt benader ik de
mogelijk geinteresseerde kijkers. Zij zijn dan als
eerste op de hoogte. Dit gaat via Social Media

maar ook via de mail.

Met het totaal pakket van Funda zorg ik ervoor
dat de woning een prominente plek op Funda
krijgt. Ik zet daarbij de beschikbare producten

slimin.
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Daar komen de kijkers

Eén van mijn specialiteiten is het geven van
aandacht aan kijkers en aandacht voor zijn of haar
wensen. De ruimte geven om de woning in je op te
nemen is een ingrediént om verliefd te worden op
jouw woning. Ik hou je natuurlijk op de hoogte van
de bezichtigingen en hoe die zijn verlopen.

Natuurlijk is iedereen welkom. Ik sluit niemand uit.

Hoe meer geinteresseerden, hoe meer kans op een
koper met het beste bod. Allemaal in overleg met

jou. Ik laat de markt zijn werk doen en stuur bij daar

waar nodig.

Gedreven om tot het
beste bod te komen

Ik doe er alles aan om tot een zo goed mogelijke
deal te komen. Blije gezichten:”Daar doe ik het
voor!” Mijn motto is niet voor niets: De makelaar

waar je blij van wordt.

En nu?

Mijn expertise en professionaliteit, bij het afronden
van de (ver)koop, staat uiteraard tot jouw beschik-
king. Ik stel de koopovereenkomst voor je op en geef
je een volledige uitleg waarbij alle vragen welkom
zijn. Een bouwtechnische keuring, de inspectie van
de woning vlak voor transport en de gang naar de
notaris, ik leg het je allemaal uit. Bij elke stap ben ik

ervoor jou en ontzorg je daar waar nodig.
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Leuk je te ontzjge en,
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Makelen! Het is een onderdeel van mijn leven. Vind je de woningen voornamelijk op het internet worden
mij niet bij woningen, dan ben ik wel op het internet gezocht. Door het niet inrichten van een winkel

aan het struinen naar mooie objecten. Mijn telefoon bespaar ik kosten. Deze kostenbesparing kan ik

staat nooit stil. Ook niet in het weekend! Na mijn terugvertalen naar mijn dienstverlening. En daar word
opleiding Commerciéle Economie aan de MEAO heb jij blij van! En wil je fysiek een afspraak maken? Geen
ik interessante en uitdagende functies vervult. In de probleem, we maken een afspraak en je bent dan van
Sales, maar ook aan de zijde van de dienstverlening, harte welkom op mijn bezoekadres.

leidinggeven en het inrichten van processen. Een

schat aan ervaring die ik regelmatig inzet bij het Ik werk op basis van exclusiviteit en niet op basis
makelen. Aan de Beroepsopleiding Makelaars heb ik van kwantiteit. Zo waarborg ik de kwaliteit van mijn
mijn studie als makelaar voltooid. Inmiddels heb ik dienstverlening voor jou als opdrachtgever.

mij kunnen certificeren als makelaar en mij kunnen Mijn service level is hoog!

inschrijven in het register van SCVM. Sinds 2018 heb
mijn eigen makelaardij en ik geniet volop!

De Lely Makelaardij is gevestigd op een strategische :
plek in de hoofdstad van Flevoland. Er is bewust

gekozen om geen winkel in te richten. De jarenlange

ervaring in de makelaardij heeft mij geleerd, dat %
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ijn exclusieve verkoopmethode gaat zorgen voor () t t

e e a e aar J de beste verkoopopbrengsten voor jou. n m()e J
Het verschil maak ik door maximale aandacht

W en inspanning te geven aan jouw woning.

De makelaar waar je blij van wordt!
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Het verkooppakket:
Heb je hul dig bij het vind ing?
\/ Waardebepaling \/ Plaatsing De Lely Makelaars \/ Administratieve afhandeling ? .Je TP nc.> Ig_ IR G ee“n Wonlng.
/ / / Wil je zelf bezichtigen of samen met mij een woning Ik verlies je tijdens je
Marketingplan Bezichtigingen met een hoofdletter “B” Inspectie voor notariéle overdracht iilken? i i
gp ging P bekijken? Jouw wensen over de dienstverlening en zoektocht geen moment
V' Vraagprijsstrategie V' Nabellen bezichtigingen V' Notariéle overdracht het bijbehorende tarief kun je met mij bespreken. uit het oog. Door onze
\/ Kadastrale recherche \/ Onderhandelingen \/ Nazorg groepsapp hebben we snel
en intensief contact met
\/ Juridisch onderzoek \/ Opstellen koopakte elkaar. Samen bezichtigen
K / we net zo lang totdat we
Het volledige pakket bestaat uit: jouw droomhuis hebben
/ \ gevonden.
Groeps whatsapp \/ Onderhandelen
Het Mediapakket: Plannen bezichtigingen Nakijken koopovereenkomst / \
D e @3] Lely Professionele fotografie Plattegrond \/ Video Funda Bezichtigen zonder limiet Uitleg koopovereenkomst
ichtigi inistrat : Openingstijden
MAK ELAA RD!J Plaatsing professionele fotografie Plaatsing plattegrond Funda \/ Plaatsing overige huizensites Eventueel 2e bezichtiging Administratieve afhandeling p g J
Funda 360 graden foto’s \/ Te koop bord (v/staand) Bepalen marktwaarde Bewaking data koopovereenkomst Maandag t/m vrijdag 09.00 uur - 17.30 uur

Juridisch/kadastraal onderzoek Inspectie voor overdracht Zaterdag 10.00 uur - 15.00 uur

Schrijven wervende verkooptekst Plaatsing 360 graden Funda
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Bepalen onderhandelingsstrategie Notariéle overdracht Zondag Gesloten

delelymak
Opmeten woning (NEN2580) Plaatsing woningvideo YouTube
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De succesfee wordt berekend over de verkoopopbrengst en wordt verrekend bij de notaris. Ik hanteer geen intrekkingskosten. Het mediapakket wordt bij aanvang van de verkoop in rekening gebracht. De Lely Makelaardij is aangesloten bij de
brancheorganisatie VBO en is ingeschreven in het kwaliteitsregister SCVM. De afspraken en kosten worden vastgelegd in een Opdracht tot Dienstverlening.
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Vestigingsadres Correspondentie adres
Albert Einsteinweg 4 Jozef Israélslaan 10
8218 NH Lelystad 1318 LR Almere

info@delelymakelaardij.nl | www.delelymakelaardij.nl | 06 18814807
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